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nvironne'Tech a été créée en 1986, avec comme

activité principale la réalisation d’essais pour les

secteurs de I'automobile, I'aéronautique, le ferro-
viaire et la défense.

Cette activité d’essais consiste a recevoir des sous ensembles,
pouvant aller d'un composant électronique a une cabine de ca-
mion pour les caractériser ou les soumettre a des sollicitations
représentatives de celles qu'ils subiront réellement ou séveri-
sées, afin d'anticiper leurs modes de défaillance et améliorer
leur conception. Les principaux domaines sont la vibration, la
température, la pluie, la corrosion, la poussiére...

En 2007, Environne'Tech a repris le Centre d'Etudes et Recher-
ches de Grenoble (CERG) centre de R&D d’ALSTOM, spécialisé
en études et essais en mécanique des fluides.

Les deux sociétés sont complémentaires: CERG assure les étu-
desetEnvironne'Techla caractérisationetles essais. Le groupe
réalise 4,5 M € de chiffre d’affaires avec 42 collaborateurs.

Le chiffre d’affaires export a toujours oscillé entre 5 et 10 %
du chiffre d'affaires global, les clients provenant du bouche a
oreille et de la prescription par les constructeurs automobiles
Renault et PSA . Des prestations sont ainsi réalisées pour des
clients en Iran, Corée, Inde, Mexique, Italie, Croatie... sans
action de prospection commerciale export.

En 2001, Environne'Tech a eu la volonté d'avoir une démarche
export active en recrutant un cadre commercial export. Les
pays cibles étaient les pays limitrophes : Allemagne, Suisse,
Italie, Espagne. Beaucoup d’énergie a été déployée avec des
résultats médiocres. Le chiffre d’affaires réalisé rentabilisait
a peine le coflit du commercial. Ce poste n'a donc pas été
maintenu.

La volonté d'avoir un développement export réapparait. Suite
au programme Valid’export, il est décidé de se concentrer sur
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deux pays uniquement : |'ltalie et le Maroc, avec deux appro-
ches différentes: collaboration avec ERAl en Italie, prospection
directe au Maroc.

L'Italie a été choisie pour sa proximité géographique (Turin, ca-
pitale de I'automobile est a 3 heures), le Maroc pour la langue.
Dans les deux cas, il a fallu plus d'un an d’investissements, de
déplacements dans le pays, de rendez vous, de découragement,
d'hésitation a continuer a investir du temps et de l'argent,
avant de décrocher les premiers euros ou dirhams de chiffre
d'affaires.

Pour faciliter notre implantation, et nous donner une couleur
locale, nous avons créé une filiale au Maroc, a Casablanca et
un site internet.

Aujourd’hui, la collaboration avec ERAI est fructueuse. ERAI
agit comme une implantation locale d’Environne'Tech en
organisant des rendez vous, de la prospection téléphonique...
I'ltalie représente 5 % de notre chiffre d'affaires.

Au Maroc, nous avons décroché un gros contrat d'études avec
I'Office Chérifien des Phosphates pour un montant de 450 k€
et plusieurs petites affaires d'études ou d’essais. Le Maroc
représente 10 % de notre chiffre d'affaires.

Nous réalisons toujours des prestations un peu partout dans le
monde grdce aux constructeurs qui nous préconisent, ce qui
représente environ 10 % de notre chiffre d'affaires.

Les activités d'études et d'essais sont assez faciles a exporter
puisqu’il y a peu de flux de matieres ou de produits, pas de droit
de douanes.

Pour le futur, nous avons décidé de poursuivre le dévelop-
pement en Italie et au Maroc sur toute la gamme d’activité
et de sélectionner une ou deux activités de niches avec une
forte valeur ajoutée et peu de concurrents potentiels et de les
promouvoir sur le plan mondial par des actions de prospections
ciblées.
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